
Сервис краткосрочной 
аренды зонтов



Дождь 
был 
всегда

32 Дня в году идет 
сильный дождь 

в Москве

Каждый человек 
хотя бы раз 

забывал зонт

В среднем, на одного взрослого 
человека в доме 3-4 зонта, 
но в нужный момент его все 
равно нет с собой



Стабильность

WISH – сервис аренды 
зонтов

Высокая плотность размещения 
аппаратов обеспечивает 
уверенность пользователя 
в том, что зонт всегда под рукой.

Комфорт
Качественные зонты защитят 
пользователя, позволят не ждать 
окончания дождя, сохранить 
внешний вид и продолжить день 
в привычном ритме



Увидел аппарат
На выходе, привлекаем внимание 
клиента своими поверхностями

Открыл приложение
Через QR и прошел 
авторизацию по номеру

Внёс залог
Через привязанную карту 
на сайте, мы вернём эти деньги

Защитился от дождя
Просто достал качественный 
зонт за 5 кликов в приложении





Как мы зарабатываем?

Реклама на куполе зонта
И коллаборации в приложении

Наружная реклама (ООН)
Цифровые баннеры и статичные 
наклейки на аппаратах

Покупка дождевика
150 руб/шт

Подписка на семью*
119 рублей/мес
Старт и 24 часа - бесплатно

* - до 4 человек, лимит – 6 бесплатных суток в месяц, далее 49 руб/сутки

Аренда зонта
Старт 150 руб + 99 руб/сутки



* - к 2028 году, рассчитан методом bottom-up через финансовую модель

Сколько мы заработаем?
Реклама (22% выручки)Аренда (78% выручки)

₽ 1 
трлн

SOM*
₽2 млрд

₽ 170 
млрд

₽ 11,7 
млрд

₽ 405 
млрд

Аренда 
недвижимых 

товаров

Наружная 
(ООН/DOOH) 

реклама



Рост выручки 2025 г. К 2028 г.
Х 15

Развитие продукта

Аппаратов нам нужно 
произвести для 6 городов*

5150

Человек хотя бы раз в месяц 
защищаться от дождя

340 тысяч
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Выручка

2025 2026 2027 2028

40 тыс

170 тыс

250 тыс

340 тыс

44,5 млн

232 млн

514 млн

700 млн



Гений маркетинга
Средние и крупные компании

Креатив и вирусность

Гений масштаба 
Корпорации и крупные компании
Большой охват, большой бюджет

Всё для малого
Малый и микро-бизнес

Эффективность, результат сразу

* - CV – компьютерное зрение, с помощью которого аппараты считают охват

Креативные форматы
На зонтах и в приложении делают 
бренд «ближе»

Динамическое ценообразование
Зависит от охвата, который мы считаем 
с помощью CV*

Таргетированность
Контента по локации, времени, плотности 
потока, погоде и др.

Рекламодатели



Как мы будем расти?

210 аппаратов
44 млн выручка
15% заполняемость рекл.

Аренда

2025

8 млн

1900 аппаратов
232 млн выручка
20% заполняемость рекл.

Реклама

2026

16 млн

5150 аппаратов
514 млн выручка
22% заполняемость рекл.

+ Marketing4Equity*

2027
Операторы ООН рекламы
Экосистемы шеринга
IPO

Exit

2028

+ Marketing4Equity* - модель венчурных инвестиций рекламными мощностями за долю



Конкуренты

Бразилия и США

Рекламная модель монетизации 4 страны 
присутствия, >1500 устр. 2019 – год основания

Рекламная + арендная модель 
монетизации, Китайские корни

США

Платят точки размещения
Партнерство с сетями отелей

Дания

Проекта неправильно выбрали модель монетизации

Россия

3
Проект не смог пережить зиму1
Проекта не смогли создать технологию или сервис2

РЕКЛАМА
Основной 
метод заработка 
по аренде зонтов

ЗАПАС КОМАНДА
Прочности в фин. 
модели на зимний 
период

Профессионалов 
в IT и аппаратной 
разработке

Rentbrella

UmbraCity

DripDrop



И установка аппаратов 
по согласованным точкам

155 аппаратов для запуска 
в ЦАО, СЗАО, ЮВАО

Инвестиционный запрос

85%

10,00%

5,00%

За 10%

₽8М

Размещение

Производство

Электроника, элементы 
корпуса, экраны

Комплектующие



Сервис краткосрочной 
аренды зонтов


